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Vendre plus et mieux  
 

Se lancer à l’international 
Primo Export 

 
Acquérir les bases pour vendre en Suisse 

 

Vos besoins 
 

 Augmenter votre chiffre d’affaires ou vos parts de marchés 

 Valoriser votre savoir-faire  

 Analyser votre capacité à exporter 

 Connaitre les étapes clés d’une démarche export 

 Mettre en œuvre un plan d’actions en Suisse 

 
Nos réponses 
 

 Préparer votre approche commerciale à l’export  et connaître : 

- les acteurs du commerce extérieur 
- les aides financières 
- les démarches administratives et douanières 
- la prospection 
- l’élaboration d’un devis, les modes de paiement 

 Créer et optimiser votre service export :  

- le contrat de vente 
- la logistique, les formalités 
- les moyens de paiement 
- les garanties 

 Valider votre stratégie 

 Identifier les moyens à mobiliser 

 Réaliser un diagnostic de votre entreprise 

 Mettre en place un plan d’actions 

Les + 
 Evaluer votre capacité à 

exporter 

 Suivi individuel et personnalisé 

 Rencontre avec l’ensemble des 
acteurs publics de la filière 
international Rhône-Alpes 

 

Pour qui ? 
Chef d’entreprise, artisan, conjoint 
et salarié  
 

Durée 
2 jours de formation en collectif 
 

½ journée avec les acteurs publics 
du développement à l’international 
 

1 jour d’accompagnement individuel 
(2 x ½ journée) 
 
 

Intervenants 
Consultant spécialisé en commerce 
international 

 

Tarifs 
250 € HT grâce à la prise en charge 
partielle de la Région Auvergne-
Rhône-Alpes (Programme du Plan 
PME) et du Conseil de la Formation 
 

450 € HT pour les salariés grâce à la 
prise en charge partielle de la 
Région Auvergne-Rhône-Alpes 
(Programme du Plan PME) 
 

Renseignements et inscription : 

Tél : 04 76 70 82 09 
www.cma-isere.fr 

 
 

 

 

http://www.cma-isere.fr/

