
 

 

CONTENU

- Identifier les différents acteurs d’un marché public : 	
	 les donneurs d’ordres, les collectivités et leurs organisations 	
	 (ordonnateur, payeur) 

- Connaître les différents modes de passation des marchés 	
	 publics : les achats sur les factures, les appels d’offres, 
	 les marchés négociés, les procédures complexes

- Comprendre les pièces d’un dossier : savoir répondre et 	
	 que faire en cas d’éviction ?

- Intégrer les nouveautés de la dernière réforme du Code 	
	 des Marchés Publics : les nouveaux seuils et leur  
	 conséquence, l’allotissement, l’allégement du formalisme, 
	 les délais de paiement, les garanties…

Remporter les 
marchés publics
Répondre à un appel d’offre de marché public

• Comprendre le sens et l’esprit du Code des marchés publics

• Appréhender les procédures

• Être capable de répondre et d’éviter les embûches  
	 traditionnelles de ce type de marché

• Comprendre les rouages et les délais des marchés

• Appréhender la dématérialisation

OBJECTIFS

+LES

Connaissance du Code des  
marchés publics et des différents 
types de marchés publics
 

Exercices pratiques
 

Richesse des échanges
  

Coût de la formation

Renseignements et inscription :
Site de Grenoble : 04 76 70 82 12

Site de Vienne : 04 74 57 70 70
formation@cma-isere.fr

POUR QUI ?
Chef d’entreprise, conjoint,
Collaborateur, salarié 

PRÉ-REQUIS
Aucun  

LE FORMATEUR
Un formateur dûment sélectionné ayant 
une très bonne connaissance des petites 
entreprises

DURÉE
2 jours             

OÙ ET QUAND ?
Grenoble :
24 janvier et 1er février
9 et 26 novembre
Vienne :
28 juin et 5 juillet
15 et 22 novembre  

COÛT (NET DE TAXE)

Artisan : 40 E*
* Grâce à la prise en charge financière du Conseil de la Formation

Salarié : 420 e

Vente et communication


