
 

 

CONTENU

•	Appréhender l’export au sein de la TPE-PMI :
	 - La nécessité d’une méthodologie et d’un choix des priorités
	 - Définir les objectifs prévisionnels et escomptés
	 - Sensibiliser et motiver l’équipe Export dédiée
	 - Contraintes et astreintes liées à l’export.

•	Repérer l’entreprise dans son environnement 
	 international :
	 - L’incidence logistique 
	 - Les transports internationaux et les conditions de vente
	 - Les différents modes de transport
	 - Critères de choix (coût, délais, sécurité, qualité)
	 - Aspects juridiques et tarifaires
	 - Les implications commerciales et administratives
	 - L’incidence douane
	 - Assurance-crédit
	 - Bien choir le mode de paiement pour la réalisation du crédit

Premier pas à l’exportation

• Élaborer une proposition de valeur conquérante dans
	 votre secteur pour gagner et fidéliser les clients

• Développer votre propre business modèle pour plus de 
	 compétitivité

• Normaliser et élaborer des tableaux de bord simples et 	
	 efficients pour optimiser le traitement des process en accord 	
	 avec vos valeurs entrepreneuriales

OBJECTIFS

+LES

Richesse des échanges entre 	
stagiaires et formateur
  

Coût de la formation

Renseignements et inscription :
Site de Grenoble : 04 76 70 82 12

Site de Vienne : 04 74 57 70 70
formation@cma-isere.fr

POUR QUI ?
Chef d’entreprise, conjoint,
Collaborateur, salarié 

PRÉ-REQUIS
Aucun 

LE FORMATEUR
Un formateur dûment sélectionné ayant 
une très bonne connaissance des petites 
entreprises

DURÉE
3 jours + 8 heures en individuel           

OÙ ET QUAND ?
Grenoble :
8, 27 février et 2 mars
5, 26 octobre et 9 novembre
Vienne :
23, 30 mai et 6 juin

COÛT (NET DE TAXE)

Artisan : 80 E*
* Grâce à la prise en charge financière du Conseil de la Formation

Salarié : 840 e

Vente et communication


