
 

 

CONTENU

- Comprendre les différents types de réseaux : association 	
	 de commerçants, artisans, clubs d’entreprise, organisations 	
	 professionnelles…

- Comment constituer son réseau : critères de choix, quel 	
	 rôle tenir, comment et jusqu’où s’impliquer, le renouveler et 	
	 le développer

- Connaître les réseaux et le développement territorial : les 	
	 réseaux et l’environnement institutionnel, la participation au 	
	 développement territorial

- Accéder à de nouveaux marchés grâce aux partenariats :  	
	 la réponse en commun à des appels d’offre, se différencier 	
	 vis-à-vis du marché, complémentarité entre action  
	 individuelle et action en réseau

- Connaître les autres actions possibles en réseau : actions 	
	 collectives de communication, journées portes ouvertes, 	
	 actions transversales 

Développer votre réseau 
professionnel
Développer le travail en réseau

• Savoir tisser des liens et des partenariats avec des acteurs 	
	 locaux

• Accéder à de nouveaux marchés grâce à vos partenariats

OBJECTIFS

+LES

Richesse des échanges entre
stagiaires et formateur
 

Coût de la formation

Renseignements et inscription :
Site de Grenoble : 04 76 70 82 12

Site de Vienne : 04 74 57 70 70
formation@cma-isere.fr

POUR QUI ?
Chef d’entreprise, conjoint,
Collaborateur, salarié 

PRÉ-REQUIS
Aucun 

LE FORMATEUR
Un formateur dûment sélectionné ayant 
une très bonne connaissance des petites 
entreprises

DURÉE
1 jour           

OÙ ET QUAND ?
Grenoble :
22 mai – 25 septembre
Vienne :
5 mars

COÛT (NET DE TAXE)

Artisan : 20 E*
* Grâce à la prise en charge financière du Conseil de la Formation

Salarié : 210 e

Vente et communication


