ANAGEMENT ET STRATEGIE
DE L’ENTREPRISE

Chambres de Métiers
etde I’Artisanat

Isére

LES

o e Réaliser votre 1¢ bilan
Suivi en individuel d' activité

Richesse des échanges entre
stagiaires

Savoir ou vous en étes aujourd’hui dans votre entreprise

Nombreux exemples réels

Colt de la formation

d * Etablir le diagnostic de la création de votre entreprise

e Travailler sur les notions de marge et de trésorerie

POUR QUI ? e Déterminer un plan d’actions commerciales
Chef d’entreprise, conjoint,
Collaborateur, salarié

Entreprise ayant de 6 mois a un an el aris el
d’activité ) 3 i . .
- Faire le point sur la situation de votre entreprise :
LE FORMATEUR état des lieux (p0|[1ts forts, p0|/nts faibles), les ac,thr-\s mises
. o en place et leurs résultats, les écarts entre les prévisions et
Un formateur diiment sélectionné ayant . , g S
une trés bonne connaissance des petites les réalisations (identification des causes éventuelles)

entreprises q q 1ea 2 .
- Faire le point sur la rentabilité de votre entreprise :

chiffres d’affaire et évolution, les colts, le seuil de rentabilité,

DUREE
les marges

4 soirées + 8 heures en individuel

- Savoir ce qui vous rapporte : calcul de la marge par produit
ou service proposé, taux de marge et montant en valeur
absolue

OU ET QUAND ?
Grenoble :
8, 15, 22, 29 février

4,11, 18, 25 octobre s on . . .
- Savoir identifier les couples produit/marché : en fonction

ng;?ﬁa;wier et 3, 10 février des perspectives de rentabilité, identification des cibles

16, 23, 30 novembre et 7 décembre envisageables, prise en compte des spécificités de
I'environnement du marché (concurrence, clients potentiels),

COUT (NET DE TAXE) choix des cibles prioritaires selon la capacité de différenciation

Artisan : 60 €* par rapport a la concurrence, actions a mettre en place

* Gréce a la prise en charge financiere du Conseil de la Formation

Salarié : 1 076 €

Renseignements et inscription :
Site de Grenoble : 04 76 70 82 12
Site de Vienne : 04 74 57 70 70
formation@cma-isere.fr



